Présentation ECO8000

Visez une présentation d’environ 15 a 20 minutes sans questions. Le temps total sera plus long,
car Sam et les autres étudiants vous interrompront avec des questions («Chicago style»).

Présenter un article complet en détail prend aux économistes professionnels environ 90
minutes. Votre présentation doit donc se concentrer uniquement sur les aspects essentiels du
papier.

Essayez de répondre aux questions suivantes:

Quelle question l'article cherche-t-il a répondre ?

Comment répond-il a cette question ?

Quelles données utilise-t-il ?

Quelles sont les hypothéses sous-jacentes a la stratégie empirique ?

Quels sont les principaux résultats ?

Quels sont les points forts et les limites de I'article ?

Pourquoi ces résultats sont-ils importants ?

En quoi cet article contribue-t-il a nos connaissances ?

Si 'article contient un modéle théorique : quelles en sont les hypothéses principales et
les prédictions ? Comment se relient-elles a I'analyse empirique ?

Ne rentrez pas trop dans les détails. Nous n’avons pas besoin de savoir comment les auteurs
ont nettoyé les données, quelles restrictions d’échantillon ils ont appliquées, ni les détails
économeétriques précis. Il n’est pas nécessaire non plus de montrer toutes les figures et tables
de I'annexe. Utilisez votre jugement pour décider ce qui est important et ce qui ne 'est pas.

Cependant, vous devez étre capable de répondre aux questions sur n'importe quel aspect de
l'article : lisez-le donc attentivement et de maniére exhaustive.

Vous serez noté selon les critéres suivants :

1. Qualité des diapositives
e Organisation claire et logique
e Lisibilité et concision (pas trop de texte par diapositive)
2. Présentation orale
e Parlez clairement (ni trop vite ni en marmonnant)
e Tenez-vous droit
e Tenez-vous droit et établissez un contact visuel avec le public.
3. Qualité du résumé de I’article
e Capacité a répondre a la plupart des questions ci-dessus
4. Gestion du temps
5. Réponses aux questions du public
e Reépondez de fagon concise et revenez rapidement a votre fil conducteur
6. Questions posées pendant les autres présentations
e Posez des questions pertinentes et exigeantes, mais toujours poliment.



